
 

 

 

Leading successful meetings with remote clients  

 

Webinar 4 ore 

Questo Webinar è dedicato al tema della gestione di meeting virtuali con Clienti acquisiti: 

✓ Utilizzare una check list per la preparazione di un meeting a distanza con un Cliente 

acquisito. 

✓ Ottenere suggerimenti pe la gestione del meeting, ottimizzando il tempo a disposizione 

e dimostrando un comportamento empatico ed assertivo.  

✓ Definire delle azioni di follow-up, che consentano di raggiungere i propri obiettivi 

commerciali. 

 

_______________________________________________________________________________________ 

Webinar 8 ore 

In aggiunta al precedente, questo Webinar è dedicato al tema della gestione di meeting virtuali 

con nuovi Clienti: 

✓ Pianificare e gestire un meeting virtuale con un nuovo Cliente. 

✓ Creare la “business intimacy” con il Cliente, attraverso l’utilizzo di tecniche 

comportamentali volte ad aumentare il livello di fiducia nella relazione. 

✓ Affrontare un caso personale sfidante. per poter definire una strategia 

comportamentale e commerciale adeguata alla situazione del Cliente e alla cultura 

della sua/vostra organizzazione. 

 


